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DAVRANIŞSAL İKTİSAT ÇERÇEVESİNDE KARAR 
ALMA SÜRECİNDE ÖĞRENCİ SEÇİMİ

Tuğba İNCİ1

GIRIŞ

Bireyin kendisi için en iyi kararları veremediği, karşılaştığı olay ve olgular karşı-
sında tam bilgiye ve yetkinliğe sahip olmadığı fikrinin sorgulanmaya başlamasıy-
la hâkim iktisadın temelleri sarsılmaya başlamıştır. Teorinin en temel varsayımı 
olan rasyonel insan fikri fazlasıyla eleştirilmiş ve bireyin rasyonellik kavramı ile 
birlikte değerlendirilemeyecek kadar karmaşık bir varlık olduğu ifade edilmiştir. 
“Bireyler gerçekten rasyonel davranabilirler mi?” veya “Piyasa optimum şekilde 
işleyebilir mi?” soruları davranışsal iktisadın ortaya çıkmasındaki en önemli yapı 
taşları olarak görülmektedir. 

Son yıllarda, bilişsel psikologlar ve davranışsal ekonomistler, insan davranı-
şıyla ilgili ampirik bulguları ekonomik modellere dahil etmektedirler (Sunstein, 
2013: 1). Bu noktada davranışsal iktisadın en önemli isimlerinden olan Kahne-
man, psikoloji-ekonomi birlikteliği bağlamında birey davranışlarını açıklarken 
iki zihinsel sistem arasında önemli bir ayrımda bulunmaktadır. Bu iki zihinsel 
sistemden birincisini hızlı işleyen, duygusal, çok az ya da hiçbir denetim içerme-
yen “Sistem 1” olarak ifade etmektedir. Bir diğer sistem inançları olan, seçimler 
yapan, ne yapması ve nasıl karar vermesi konusunda bilinçli davranan, karşılaştığı 
olay ve olgular karşısında akıl yürüten “Sistem 2” olarak adlandırılmıştır (Kahne-
man, 2017: 27). Kahneman bu iki zihinsel sistemi ortaya koyarak birçok alanda 
birey davranışının katı tanımlardan ziyade daha doğru tanımlarla ifade edilme-
sini sağlamıştır. Bireylerin belirsizlik altında karar verme süreçlerindeki davranış 
kalıplarının da birçoğunun “Sistem 1” e göre şekillendiği yapılan birçok çalışma 
ile ortaya koyulmuştur (Niederle & Vesterlund, 2007; Diamond vd., 2012; Koch 
vd., 2015; Vevere &Mons, 2020; Holmlund vd., 2011).

Eğitim konusunda bireyin nerede ne eğitimi alacağı kararı ise her zaman 
önemli olmuştur. Bireyin eğitimini ve aldığı kararları etkileyen bileşenlerin çok 
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lamında oluştuğu görülmektedir. Öğrencilerin karar verme aşamasında birçok 
faktörden etkilendiği ve onların kararlarının bu faktörlerle şekillendiği değerlen-
dirilmektedir – ki davranışsal iktisat da temelde birey davranışlarını gerçekte ne-
lerin yönlendirdiğini anlaşılır kılmaya çalışmaktadır. Ancak anlaşılması gereken 
diğer noktalardan biri de bu belirsizliğin nasıl oluştuğu, eğitimin özünde nasıl bir 
mal çeşidi olduğunun irdelenmesi gerektiğidir. Bu çalışmada, öğrenci davranışla-
rının hâkim iktisadın varsayımlarıyla olan çelişkilerinin bir kısmı ifade edilerek 
gerçek yaşamda öğrencilerin irrasyonel tutum ve davranış sergilediği vurgulan-
mıştır. Eğitimden alınan tatminin ise süreç içerisindeki birikimlerle belirginleştiği 
ve böylece marjinal fayda-eğitim ilişkisine farklı bir mercekten bakılması, eğitim 
konusunda ele alınan bir diğer önemli husus olarak belirtilmektedir. Ayrıca alınan 
eğitimin sonunda öğrencinin edineceği getirinin katlandığı maliyetleri karşıla-
yıp karşılamadığı hususunu yani beklenti-getiri çizelgesinin bilinmezliğini ortaya 
koyması yönüyle bu çalışmanın, belirsizlik altında alınan eğitim kararları konu-
sunda farkındalık oluşturacağı düşünülmektedir.
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