Boliim 12

OYUN TEORISININ PAZARLIK VE ACIK ARTIRMA
UYGULAMALARI

Mert DEMIRCIOGLU?

GIRIS

Giiniimiiz rekabet ortaminda isletmelerin varliklarini siirdiirebilmek ve pazar
paylarini dolayisiyla karliliklarini arttirabilmek i¢in oyun teorisi ve oyun teori-
sinin bir¢ok alt dalin1 kullanmas: gerekmektedir. Ciinkii isletmeler farkinda ol-
sunlar ya da olmasinlar bir kisim faaliyetlerini gerceklestirirken bir oyunun ige-
risindedirler ve bu oyunun kurallari ve stratejilerini bilmeleri en uygun stratejiyi
gelistirebilmeleri i¢in gereklidir. Zira oyun teorisi, en az iki kisinin taraf oldugu
ve rekabet kosullarinin egemen bulundugu bir karar alma siireci i¢inde, taraflarin
mevcut alternatifler setinden kendi ¢ikarlarina en uygun olan alternatifi segmele-
ridir. Bu ¢alismada da oyun teorisi ve oyun teorisinin alt dallardan olan pazarhik
ve agik artirma kisimlar: ve kullanim alanlar1 agiklanmuistir.

Ovyun teorisi ekonomik, politik, askeri ve ¢ok farkli isletme faaliyetlerinde ka-
rarlarin alinmasinda ve karsilagilan problemlerin ¢éziimlenmesinde yaygin bir
sekilde uygulanmaktadir. Oyun teorisi, karmasik yararlarin miicadelesini a¢ik-
layan matematiksel bir yaklasimdir ve genellikle ekonomik problemleri ¢6ziim-
de kullanilir. Ozellikle rekabetci kosullar altinda en uygun kararin alinabilmesi
gerektiginden, bu teoriyi sosyal bilimlerin her dalinda basari ile uygulanan bir
diizeye ulastirmistir. Oyun teorisinin isletmelerin faaliyetlerinin devamlilig1 ve
karliliklarinin arttirilmasindaki 6neminden hareketle bu ¢alismada oyun teorisi
ve oyun teorisinin alt dali olan pazarlik ve agik artirma kisimlari incelenerek is-
letmelere yon vermesi amaglanmustir.

Ovyun teorisinin temeli, J. Von Neumann’in 1928 yilinda yayinladig: ve temel
minimaks probleminin 6zelliklerini tartistig1 yazisi ile atilmistir. Daha sonra
1944 yilinda, J. Von Neumann ve Oscar Morgenstern’in ortak eseri olarak yayin-
lanan “The Theory of Games and Economic Behavior” adl1 kitap, teoriyi sosyal
bilimlerde kabul ettirmistir. Savas yillarinda yavas yavas ilerlemesini siirdiiren
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li yararlardan biri biiyitk miktarda ekonomik islem yapma olanag: saglamasidur.
Hiikiimetler, tageron firmalar 6zellestirme, bono ve doviz alim satimlari gibi bir-
cok iglemlerini agik artirma yoluyla gerceklestirirler. Ikinci olarak agik artirmalar
¢ok basit ve iyi tanimlanmis ekonomik ortamlar oldugundan 6zellikle eksik bilgi
iceren oyun teorisi gibi ekonomik teoriler i¢in ok degerli bir test alani saglarlar.
Son olarak agik artirma teorisi bir¢ok temel teorik ¢alismanin temeli olmustur
(Klemperer, 1999). Agik artirma teorisini oyun teorisi perspektifi ile incelemek
rekabetci teklifleri anlamak ve agiklamak i¢in ¢ok iyi bir analitik yontemdir.

Son yillarda teklif vermede oyun teorisi uygulamalar1 ok sayida teorik bulgu
ve ilerleme gostermistir. Bu da bize pazarlik ve agik artirma teorisini daha iyi
anlama ve analiz etme imkén1 tanimistir. Buna karsin hala pazarlik ve a¢ik artir-
ma teorilerinde gelisme gosterilmesi gerekmektedir. Giiniimiizde hizla degisen
insan davranislar1 ve teknolojinin gelisimi dolayisiyla diinyada stirekli degisen
ve gelisen ticaret islemleri (fiziksel ve internet) teorik bir ¢at1 olusturulmasinda
zorluklar ortaya ¢ikarmaktadir.
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