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ONSOz

icinde yasadigimiz dinyada Griinlerin Gretiimesinden ®nce baslayip, satisindan
da sonra devam eden pazarlama faaliyetleri sirecini anlamak isletmeler, pazarlama
profesyonelleri kadar, hangi sektérde, nasil bir uzmanlhgimiz olursa olsun, ginlik yasa-
mimizda birer tiketici olarak, hepimiz icin énemli. Elinizde, ‘Pazarlama Yonetimi’ baslig
altinda aklinizda sekillenen sorulara cevap verebilecek, teorik altyapiyla guclendirilmis,
deneyimle demlenmis, glincel uygulamalarla desteklenmis bir kitap tutuyorsunuz.

Yillardir pazarlama alaninda akademik yayinlar yapan, aktif olarak lisans ve lisansdsta
dlzeyde dersler veren, birlikte calismaktan keyif alan ve ayni ekolden gelen akademisyen-
ler olarak bir ‘Pazarlama Yonetimi' kitabinda bulusmak uzun stredir Gzerine distindigu-
muUz bir fikirdi. Teknolojide yasanan gelismeler ve dzellikle yapay zekanin ivmeli ykselisi
pazarlama alaninda da bir cok yeni kavramin dogmasina ve eskilerinin yeni uygulamalara
yerini birakmasina sebep olmusken, bu fikri hayata gecirmek konusunda degerli yayine-
vimizden gelen teklif tetikleyici, yayin ekibinin verdigi destek kolaylastirici oldu. Sevdigin
isi yapmak her zaman keyifliyken, bu isi hayata ayni pencereden baktigin insanlarla yap-
mak daha da keyifli oldu. Kitabin fikir asamasindan yayinlanmasina kadar gegen sirece
destek veren, emedi gecen herkese tesekkiir ederiz.

Bu kitap, verdikleri kosulsuz destekle bizi yUreklendiren, hep yanimizda olan degerli
ailelerimize ithaf edilmistir.

Prof. Dr. Deniz ZEREN
Editor, 2025
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