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GIRIS

Bir acil tip egitmeni olarak er ya da geg bir yerlerde sunum yapmak zorunda
kalirsiniz. Boyle bir teklife vereceginiz cevap egitim hayatiniz boyunca
yasadiginiz didaktik durumlar da dahil olmak tzere birgok faktore bagldir.
Kariyer hayatiniz boyunca yiizlerce, belki de binlerce, saatlik sunum
yapmigsinizdir. Hangileri hala hafizanizda agik ve net? Onlar istisnai
duruma getiren nedir? Ne zaman belli bir konusmanin unutulmaz oldugunu
diisiiniiyorsunuz? Konugmanin hangi 6zellikleri o konusmay1 unutulmaz
hale getirir? Konusmacinin sunumunda kullanacagi hangi materyaller ve
ogeler dinleyicileri heyecanlandirir ve o konusmay1 unutulmaz hale getirir?
Herhalde egitimci bunun igin gerekli olan bilgi ve malzemelere sahip idi.
Konugma basit ve iyi organize edilmisti. Eve gotiiriilecek sadece birka¢ mesaj
vardi. Bu mesajlar konugsmanin tamaminda vurguland: ve sonunda tekrar
edildi ve konugma normal siiresinden en az 2 dakika erken bitti.

Dinleyici olarak katildiginiz yiizlerce konusmayr neden unuttunuz? Bu
konuda biraz distiniirseniz konusmaya zayif hazirlanildigini; konusmanin
belirgin bir amaci, baglangig ve sonu olmadigini; konusmacinin hoparlérden
slaytlar1 okudugunu ve ansiklopedik bilgiler verdigini hatirlarsinz.
Konusmanizda Ogrencilerinizi etkilemek istiyorsamiz; — 6grettiklerinizin
unutulmamasini, 6grencilerin sizden yillarca hayranlikla bahsetmelerini
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yonleri dinleyicilere sormak igin bir anket formu hazirlayabilirsiniz. Dogru
geribildirimler alabilmek i¢in dinleyicilere karsi agik olmalisimiz. Elestiri
biraz acittigindan dolay: kimse elestirilmek istemez. Her seye ragmen sunum
tarzinizi gelistirmek igin boyle bir geri bildirimi konusmaniza dahil edip
etmeyeceginize karar verin.

Hicbir pratik, konusmanizi kaydedip tekrar dinlemenizin yerine ge¢mez.
Bir kayit cihazi ya da MP3 kaydedici edinin. Ya da bilgisayariniza ya da
PDA’ ya nasil kayit alacaginizi 6grenin. Oncelikle izleyici olmadan normal
bir konusma olarak konugmanizi kaydedin ve dinleyin. Bu ilk dinlemede
¢ok sey Ogreneceksiniz. Sonra ¢abucak ikinci bir prova yapin. Bu provada
zaman sinirina uyma ve boliimler arasi yumusak gegisler yapmaya odaklanin.
Uglincii provanizda odada en az bir kisi olsun. Ayakta, yiiksek sesle ve
anlagilir bir sekilde konusun.

Son provanizi sunumunuzdan bir giin 6nce yapin. Son dakika provalarinin
nerede ise hi¢ faydas yoktur. Bunun yerine son birkag saatinizi sunumunuzun
ana temasini ve kavramlari nasil yansitacaginizi diistinmekle gegirin.

Sonuc

Iyi bir sunucu olmak tek seferlik bir is degildir. Bu konuda ilerlemenizi
gbzden gecirmek igin birkag ayda bir gzden gegirin. Ister kisisel sunum olsun
isterse ticari devamli yapilan tip egitimi programlarindan olsun, her firsatta
iyi konugmacilar1 dinleyin. Sonra bu konusmacilar1 tekrar tekrar dinleyin.
Neyin bu konusmacilar: daha iyi yaptigini bulmaya ¢aligin -ses, cosku, tutum,
motive edici fikirlere yer verme gibi.

Bagarili bir konugmaci igin tek bir rol model yoktur. Kisisel konusma
tarziniz tanidiginiz hig kimse ile ayn1 olmayabilir. Iyi bir konusmaci olmanin
kriteri mesajinizi karsinizdakine aktarabilmedeki etkinliginizdir.

Bir uzman gibi konusmak icin oraya c¢ikin. izleyicilerinizin zamanin
almadan onlar1 dig diinyadaki her seyi unutturarak séyleyeceklerinizi
soyleyin. Her sey sizin i¢in en iyisi olmalidir. Zira dinleyiciler salondan
ayrildiklarinda sizin hakkinizda en son soylediginizi hatirlarlar.
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