BOLUM 6

DAVRANISSAL IKTISAT: IKTISADI KARAR VERME
SURECLERININ PSIKOLOJisi

Musa SIMSEK!

DAVRANISSAL IKTISAT NEDIR?

Davranissal iktisat, sosyal bilimlerden ve daha spesifik olarak psikoloji bilimin-
den elde edilen iggoriilerin kullanilmasi yoluyla, iktisadi diisiinceyi ve kuramlas-
tirmay1 daha yetkin bir duruma getirmeyi hedefler (Corr ve Plagnol, 2018). Mu-
hakeme ve karar verme aragtirmalarindan elde edilen bilgiler 151g1nda, insanlarin
diisiincelerine, hislerine ve davraniglarina dair gergek¢i varsayimlarda bulunul-
mas1 hedeflenir. Bu bilimsel gayelere ulasmak i¢in sosyal bilimlerin sundugu en
giincel bilgi birikiminden istifade edilir. Biitiin bunlar yapilirken, ana akim ikti-
sadin yaklasgimindan farkli olarak, kat1 6n kabullerle ideal bir ekonomik birimin
nasil davranacagini 6ngérmekten ziyade, esnek bir bi¢cimde, insan ve insan dav-
raniginin degiskenligi ve dinamizmi goz 6niinde bulundurularak ve her duruma,
o durumu olusturan kosullar1 da géz 6niinde bulundurarak yaklasilir ve olmasi
gerekenden ziyade gercekte olan davranislar tizerinde durulur. Bagka bir deyisle,

idealden ziyade tasvirsel bir yaklastm mevcuttur.

Davranissal iktisadin ortaya ¢ikmasindaki tetikleyici, ana akim iktisadin agik-
lamakta yahut idrak etmekte zorlandig1 tuhaf gézlemler, anomaliler ve ilging olgu-
lardir. Bu ilging durumlara 6rnek olarak, emekli olabilmek i¢in para biriktirmeyi
hedefleyen bir birey diistintilebilir. Bu bireyin tiim davranislari, arzu ettigi sonuca
ulagsma olasiligin1 maksimize edecek sekilde mi olacaktir? Ana akim iktisat mo-
dellerine gore bu sorunun cevabi evettir. Fakat, gercek hayattaki diger her insan
gibi kusurlara sahip bir insan1 diisiindiigtimiizde bizim bu soruya getirecegimiz
cevap hayir olacaktir. Bireyimiz, zaman zaman tisengeclige yenik diiserek elindeki
isleri erteleyecek, bazen bu hedefinin ger¢ekten ugrunda gosterecegi efora degip
degmeyecegi konusunda siipheye diisecek ve daha pek ¢ok biligsel yanliliktan

mustarip olacaktir. Sonug olarak da ideal ve piir akilc1 bir iktisadi birimden ziya-
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