INSAN PSIKOLOJiSi EKONOMIYi
NASIL YONLENDIRIR?
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Oz

Kriz dénemlerinde ortaya ¢ikan ve bireylerin rasyonel olarak hareket ettigini varsayan klasik teori-
lerle agiklanamayan davranislar, geleneksel teorilerin kat1 rasyonelitesini esnetmeye ¢alisan ve insan
psikolojisinin azinsanamayacak kadar giiglii oldugunu savunan yeni bir terimi ekonomi literatiiriine
katmigtir: Davranissal finans. Davranigsal finans; hem psikolojinin hem de iktisatin goriislerinden
yararlanan, davraniglarin arkasinda karar verme siireglerini anlamaya ¢aligan oldukga yeni bir alan-
dir. Klasik iktisatta giinliik hayatta timiiyle hepimizin akilc1 oldugu varsayimi, karsilastigimiz biitiin
segeneklerin degerini hesaplayip daha sonra da miimkiin olan en iyi eylemi takip ettigimizi ileri
stirer. Peki geleneksel iktisadin bireylerin yanilgiya diistip akildis1 davranislara cevabi nedir? “Piyasa
kuvvetleri” bizi 6niine katip hizla dogru ve akilci yola geri gotiiriir varsayimidir ancak; 2008'deki
subprime mortgage krizine ve bunu izleyen bir dizi finansal krizin ardindan psikolojinin ve akilct
olmayan davranislarin ekonomik isleyiste bityiik bir rol oynadig: ger¢egine oldukgea biiytik bir etki
ile uyandirildik.
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HOW HUMAN PSYCHOLOGY DRIVES ECONOMY ?

Abstract

Behaviors that emerged during the crisis could not be explained by the classical theories that asser-
ted that individuals act rationally have added a new term to the literature that tries to stretch the
rigid rationality of traditional theories that human psychology is too strong to be considered: Be-
havioral finance. Behavioral finance; it is a fairly new field that takes advantage of the views of both
psychology and economics and tries to understand the decision-making processes behind behavi-
ors. In classical economics, the assumption that all of us are rational in our daily life, we calculate
the value of all the options, we encounter and then we suggests following the best possible action.
What is the answer of traditional economics to individuals who have fallen into misconceptions?
The assumption is that “market forces” will take us to the right and rational way to put it ahead of
us but; after the subprime mortgage crisis in 2008 and series of subsequent financial crises, we have
been awakened by the enormous impact of the fact that psychology and irrational behavior played
a major role in economic operation.
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adlandirilan alanda iktisadi aktorlerin davranislarini etkileyen psikolojik aktorler
irdelenmektedir.

Politika yapicilar, hicbir politikanin gelecekteki krizleri ortadan kaldirama-
yacagini gormeli, bu nedenle piyasa katilimcilarinin davranislarina ve psikolo-
jilerine tepkiler tasarlamaya odaklanmalidirlar. Sermaye yeterliligi seviyelerinin
ylkseltilmesi, piyasay1 ¢evrenin daha giivenli oldugu konusunda ikna etmeye
yardimeci olacaktir, ancak sonugta yine de yeni krizler ortaya ¢ikacaktir. Politika,
gelecekteki varlik fiyat balonlar1 ve piyasa basarisizlig1 kosullarina 6nceden cevap
vermeyi amaglamalidir. Uygulayicilar, agir1 kredi riskini ve asir1 risk almayz sinir-
landiracak daha iyi yonetim tasarlamak i¢in agir1 giivenirlik ve siirii davraniginin
gerceklerini kabul etmelidir.
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